
ondernemen. Volgens hem is het een manier van on-
dernemen die geen uitzondering maar regel is ge-
worden. “Ik merk zeker ook aan buitenlandse relaties 
dat het bij beursgenoteerde ondernemingen stan-
daard policy is geworden. Natuurlijk is dat ook goed. 
Ondernemers hebben niet alleen een verantwoorde-
lijkheid om geld te verdienen, we dragen ook een 
grote verantwoordelijkheid voor de generaties na 
ons.” 

bijzondere houtsoort
Oregon pine is duidelijk het raspaardje van Boo-
gaerdt Hout. Dat is ook niet zo gek, want de hout-
soort is leverbaar in alle maten en al ruim zes jaar 
FSC-gecertificeerd. “Oregon pine is erg geschikt om 
alleen te lakken, waarmee de natuurlijke uitstraling 
van het hout op een mooie manier wordt behouden”, 
zegt Boogaerdt. “Steeds meer architecten kiezen 
voor een combinatie van steen, metaal en houten 
kozijnen. De warme uitstraling van Oregon pine 
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duurzaam hout in 
opmars

boogaerdt succesvol 
met oregon pine

job van der mark

Boogaerdt Hout uit Krimpen aan de 
Lek importeert al ruim zes jaar de 
houtsoort Oregon pine FSC-gecertifi-
ceerd. Een gesprek over een bijzonde-
re houtsoort en het belang van duur-
zaam, onderscheidend ondernemen.

Boogaerdt Hout, onderdeel van de Koninklijke 
Boogaerdt Groep, gaat ver in de doelstellingen wat 
duurzaam ondernemen betreft. Het bedrijf is VVNH-
lid (Vereniging Van Nederlandse Houtondernemin-
gen) en de leden hebben samen besloten om in 2010 
100 procent aantoonbaar legaal hout te leveren en 
75 procent gecertificeerd duurzaam. “Hiermee ste-
ken we wel onze nek uit”, geeft directeur Cees Boo-
gaerdt eerlijk toe. “Het kost veel energie om dit te 
realiseren, omdat we afhankelijk zijn van onze leve-
ranciers in de wereld. Leveranciers in Afrika bijvoor-
beeld hebben vaak nog weinig op met certificaties. 
Maar het gaat nu de goede kant op. Er is op dit mo-
ment in de handel zelfs meer FSC-hout beschikbaar 
dan dat er vraag naar is. Maar ik heb begrepen dat 
de NBvT-leden per januari er naar streven hoofdza-
kelijk gecertificeerd hout te gaan verwerken. Dat is 
een goede ontwikkeling, daarmee komt de hele tim-
merindustrie op een hoger duurzaamheidsplan.”
Boogaerdt onderstreept het belang van duurzaam 

Boogaerdt Hout gaat ver in de doelstellingen wat betreft 

duurzaam ondernemen.
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houtsoorten

spreekt erg aan. In het algemeen kun je ook stellen 
dat de belangstelling voor hout groeiende is. Wat dat 
betreft heeft Nederland wel een bijzondere positie. 
70 procent van de kozijnen in Nederland is van hout 
gemaakt. In de buurlanden is dat wel anders, in 
Duitsland en Frankrijk bijvoorbeeld zie je veel meer 
kunststof- en metalen kozijnen.”
Boogaerdt is in het algemeen bijzonder positief over 
de timmerindustrie die zijn hout plaatst en bewerkt. 
“Oregon pine is een duurzaam product, het vereist 
wel een behoorlijke deskundigheid en ervaring van 

rijke geschiedenis
De Koninklijke Boogaerdt Groep be-
staat uit vier bedrijfsonderdelen: 
Boogaerdt Hout, de houthandel die 
zich toelegt op de levering van specia-
listische houtsoorten, Boogaerdt Hout-
constructies, de partner bij realisatie 
van projecten, Van Ierssel Houtimport 
en Arama, het kwaliteitskeurmerk voor 
de toelevering aan de bouw. Van 
Ierssel Houtimport is een belangrijke 
divisie voor de onderneming. Dit 
onderdeel is gevestigd in Etten-Leur en 
gespecialiseerd in rondhout zagen, 
schaven en het kunstmatig drogen 
van hout. In totaal telt het bedrijf 
ongeveer honderd medewerkers. De 
Koninklijke Boogaerdt Groep is een 
echt familiebedrijf dat al honderden 
jaren meegaat. Onlangs is er een 
zakelijke transactie op papier gevon-
den die dateert van 1741. 

de timmerfabrikant die het verwerkt. De timmerin-
dustrie heeft hier echt een kwaliteitsslag gemaakt de 
laatste jaren. Zo vind ik het ook heel positief dat de 
NBvT een paar jaar geleden het conceptdenken 
heeft geïntroduceerd. Werken volgens de concepten 
draagt naar mijn mening bij aan de verdere ontwikke-
ling van de industrie als geheel.”

onderscheidend ondernemen
Boogaerdt Hout probeert op verschillende manieren 
van meerwaarde te zijn voor zijn klanten. Het bedrijf 
is er zich van bewust dat zijn kracht ligt in onder-
scheidend ondernemen. “Grofweg kun je de houtle-
veranciers in twee categorieën indelen. Aan de ene 
kant de grote landelijke leveranciers met een totaal-
pakket. Aan de andere kant de houtspecialisten die 
minder courante specialistische houtsoorten leveren 
en verwerken”, vertelt Boogaerdt. “Wij als specialist 
hebben, denk ik, naast de grotere jongens een prima 
rol en beleveren hen eveneens regelmatig. We leve-
ren aan veeleisende afnemers en dat vereist veel 

kennis. Die kennis hebben we gelukkig in huis en dat 
is denk ik ook onze grote kracht. We werken veel met 
ingewikkelde projecten en juist dan zijn we het meest 
op onze plek. Bovendien hebben we binnen het be-
drijf alles onder één dak: we importeren, drogen, ver-
werken, maken prefab-constructies en leveren alles 
uit in eigen beheer. We merken de laatste jaren dat er 
steeds meer vraag is naar specifiek maatwerk. Dit 
heeft tot gevolg dat we een ruime voorraad moeten 
houden en een breed pakket aan houtsoorten moe-
ten kunnen leveren. Uiteindelijk worden we hier op 
afgerekend en dat is maar goed ook. Het houdt ons 
scherp.”
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Cees Boogaerdt: “Werken volgens de concepten draagt bij 

aan de verdere ontwikkeling van de industrie.” 

Boogaerdt Hout heeft onder meer de kozijnen van het 

Wereld Natuur Fonds-hoofdkantoor in Zeist geleverd.
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